


	[bookmark: _GoBack]Hier den betrachteten Social Media-Kanal vermerken!
	1. Sind meine Kunden auf diesem Kanal vertreten?
	 fast alle
 fast die Hälfte
 fast keiner (hier ist für den betrachteten Kanal dann die Auswertung zu Ende)

	
	2. Kann sich jemand im Unternehmen oder in Agentur um die Bespielung des Kanals qualifiziert kümmern?
	 ja
 nein, ist aber strategisches Ziel, viele Kunden sind auf dem Kanal und Ressourcen werden geschaffen
 nein, schaffen wir nicht (hier ist für den betrachteten Kanal dann die Auswertung zu Ende)

	
	3. Kann ich genug Content produzieren?
(z.B. einmal die Woche für LinkedIN, Twitter oder einmal im Monat für YouTube)
	 ja
 nein, ist aber strategisches Ziel, viele Kunden sind auf dem Kanal und Ressourcen werden geschaffen
 nein, schaffen wir nicht (hier ist für den betrachteten Kanal dann die Auswertung zu Ende)

	
	4. Habe ich geeigneten Content für den Kanal (z.B. Fotos für Instagram)
	 ja
 nein, kann aber produziert werden
 nein, bekommen wir nur mit viel Aufwand hin

	
	5. Habe ich geeignete Formate für diesen Kanal (z.B. Video für Youtube).
	 ja
 nein, kann aber produziert werden
 nein, bekommen wir nur mit viel Aufwand hin

	





Prof. Dr. Uwe Kleinkes: Content-Marketing für B2B KMU -Mehr Sichtbarkeit im Markt

